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1. 公司概况 
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投资亮点 

强劲的 

产业基础 

出色的财务状 

况，良好的 

增长前景 

管理团队 

经验丰富 

有利的政府 

政策 

尽管过去5年供应量增长速度平均达到20%，中国的天然气需求仍然强劲 

西气东输二期和中缅管道项目带来燃气分销产业的新机遇 

截至2010年12月31日止，天燃气销售及管输量较去年增加了22%，达到21.83亿立方米，营业额增加

了53%至26.26亿港元，股东所占溢利上升了25%，达到16,456万港元 

与中石油煤层气公司签署的战略合作协议进一步加强了公司的增长前景 

管理团队对燃气分销业务和整个石油天然气产业都有深入的理解（他们中许多曾经或仍在中国石油工

作） 

审慎严格的公司治理（由于中国石油的参与），以及积极进取和创新的文化 

 2009年1月1日的《循环经济促进法》显示了中国政府对提高效率以及清洁能源的承诺 

面对经济危机，中国政府启动了大规模的刺激计划来拉动内需，其中有10,000亿元人民币将用于环

保项目，2,000亿用于石油和燃气产品，1,400亿用于西气东输管道2期项目 
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中国领先的燃气公司 

人口（百万） 173.3 

新接驳客户 11,545 

总接驳客户 40,196 

城市管道燃气项目数量 8 

压缩天然气站数量 3 

管道 1 

居民燃气销售量（百万立方米） 6.65 

工业燃气销售量（百万立方米） 170.30 

商业燃气销售量（百万立方米） 4.30 

压缩天然气站销售量（百万立方米） 6.02 

人口（百万） 144.2 

新接驳客户 1,508 

总接驳客户 3,387 

城市管道燃气项目数量 6 

压缩天然气站数量 3 

居民燃气销售量（百万立方米） 0.05 

工业燃气销售量（百万立方米） 35.53 

商业燃气销售量（百万立方米） 37.75 

压缩天然气站销售量（百万立
方米） 

61.59 

人口（百万） 82.3 

新接驳客户 849 

总接驳客户 879 

城市管道燃气项目数量 2 

居民燃气销售量（百万立方米） 0.03 

工业燃气销售量（百万立方米） 21.51 

压缩天然气站销售量（百万立
方米） 

 

0.1 

西北区域（青海，宁夏，山西） 

长三角区域（江苏，安徽） 

广东区域 

天津 

上海 

福建 

台湾 
广东 广西 

云南 

贵州 
湖南 

江西 

浙江 

江苏 

安徽 

湖北 
四川 

河南 

山东 

河北 

山西 

甘肃 

宁夏 

内蒙古 

辽宁 

吉林 

黑龙江 

青海 

新疆 

西藏 

海南 

陕西 

重庆 

北京 

本集团已于全中国的10个省5大区域21个城市成立项目公司共62个，拥有城市燃气特许经营权27个 

人口（百万） 45.2 

新接驳客户 6,110 

总接驳客户 119,826 

城市管道燃气项目数量 5 

压缩天然气站数量 11 

液化天然气工厂数量 2 

管道 1 

居民燃气销售量（百万立方米） 97.06 

工业燃气销售量（百万立方米） 437.57 

商业燃气销售量（百万立方米） 107.15 

压缩天然气站销售量（百万立方米） 149.59 

湘赣鄂区域（湖南，江西，湖北） 

人口（百万） 94.2 

新接驳客户 12,476 

总接驳客户 74,045 

城市管道燃气项目数量 5 

压缩天然气站数量 3 

居民燃气销售量（百万立方米） 12.65 

工业燃气销售量（百万立方米） 55.10 

商业燃气销售量（百万立方米） 10.94 

压缩天然气站销售量（百万立
方米） 

58.84 

黄三角区域 (山东) 
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与中石油的战略关系 

昆仑能源 

昆仑燃气 

中石油 

煤层气 公司 

 中油中泰，公司与昆仑能源各持股51/49的合资公司 

– 在中国运营着37个天然气项目 

– 提供上游资源、管道网络和技术支持 

 中石油煤层气公司是中国石油100%持有的子公司 

 2010年1月11日， 中油中泰与中石油煤层气公司签署了独家战略合作框架协议，据此中石油煤层气

公司将向公司供应煤层气资源 

 与昆仑燃气（中国石油的全资子公司）的战略伙伴关系。双方同意： 

– 全力支持对方并与对方合作进行现有的项目和市场开发（城市管道燃气项目、液化石油气和液化天

然气资源开发） 

– 联合开发或投资于新项目，不彼此竞争，分享信息 

中石油 

昆仑利用 

 与中石油昆仑利用（中国石油的全资子公司）的战略伙伴关系 

– 双方同意共同在多个中国城市或地区联合开发或投资于天然气加气站业务  

– 中石油昆仑利用将负责保障落实各合资公司气源单列计划指标，以及将负责在相关中石油股份输气

管道分输站的开口对接 

与中石油的战略合作关系有效地加大了天然气资源的掌控力度，为经营业绩的持续稳定增长及燃气市场的开发拓
展提供了坚强有力的保障 
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近期业务里程碑 

本集团2010年全年共开发居民用户3万多户，工业用户168家，公共建筑及其他用户约2000多户，全年新注册成立项目公司8个 

2010 2011 

2010年3月 

中油中泰成功收购银川
市永宁精诚天然气有限
公司之60%的股权，使
本集团的经营范围由过
去的7个省区拓展为8个
省区 

2010年9月 

中油中泰成功收购深圳市普道環保
科技公司100%股权，从而首次进
入湖北市场，拥有仙桃，蔡甸天然
气独家特许经营权，进一步拓展了
集团的市场版图 

2010年7月 

公司全资附属子公司香港中油燃气与江西省
萍乡市人民政府订立一份天然气利用项目合
作协议，在现有萍乡市经济开发区的燃气项
目投资及建设的基础上，全面进入江西省萍
乡市（ 包括所有区及县） 投资开发天然气
综合利用项目及相关天然气加气站业务，获
得特许经营权30年。 

2010年1月 

中油中泰与中石油股份全资子公司中
石油煤层气达成合作协议，获得该公
司在山西省大宁县及保德县两个区块
和零散气共20 年的排他性统销权，
该两个区块煤层气总储量在1,500亿
立方米以上 

2010年10月 

本公司与济南柴油订立一份船用
柴油-燃气动力合作推广协议，据
此，双方将共同合作开拓于中国
的内河船用天然气机及双燃料机
试验项目，为期五年 

2011年1月 

本公司与萍乡市建设局达成
协议成立萍乡市燃气有限公
司，该公司将取得燃气独家
特许经营权，在萍乡经营天
然气综合利用项目及相关天
然气加气站业务。本公司拥
有合资公司51%权益。 
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         昆仑能源有限公司 

       (135.hk) 

天然气项目 

        中国石油天然气股份有限公司 

        (857.hk) 

     中油燃气集团有限公司 

     (603.hk) 

     中油中泰燃气投资集团有限公司 

天然气项目 天然气项目 

公司结构 

中油燃气基本資料 

上市日期 

授权股票 

发行股票 

成交单位 

1993年5月28日 

125,000,000,000 

20,000 

4,957,856,213 
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2. 运营情况 
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运营情况 

 中油燃气是一家重要的城市管道天然气全国运营商 

 中油燃气通过长距离的运输管道供应城市管道天然气，已

经获得了27个独家城市天然气许可证，建成了管道网络 

 

城市管道天然气 液化天然气（LNG）厂 

 中油燃气是中国主要的非管道天然气供应商之一，在青海建

立了兩座液化天然气加工企业，每天液化能力达50万立米 

 液化天然气厂能保证我们向尚无燃气管道网络的城市进行燃

气供应，同时也可作为紧急备用燃气渠道 
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运营情况（续）  

 中油燃气是中国重要的连锁燃气站运营商，提供汽车加气

服务 

 通过在中国建立数十个天然气站，中油燃气向运输行业提

供廉价、清洁、环保的天然气能源  

CNG加气站 运输与物流服务 

 中油燃气也是中国重要的天然气运输和物流企业 

 为了使其天然气运输能力和天然气供应覆盖最大化，中油

燃气已建立了 LNG 和CNG车队，拥有100多部牵引车挂车 ，

并将按照未来计划持续拓展 

支线管道及城市管网经营业务 

支线管道 

 已建85公里2条（西宁、湖南） 

 在建180 公里3条（泰州、南通、南昌） 

城市管网 

 已建共2,000公里（其中主干管网800公里、庭院管网1,200

公里） 

 在建及将建共3,000 公里（其中主干管网1,200公里、庭院

管网1,800公里） 
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965
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824

910

1,789

0
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（
百
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立
方
米
）

天然气销售 管输

2010年天然气销售与管输总量上升22% 

天然气销售与管输总
量上升22% 

2010年本集团延续2009年增长的势头，在董事局的领导之下，全体员工不懈努力，奋力拼搏，克服金融风暴给
燃气市场经营带来的困难，各项业务取得快速稳步增长，为本集团未来的快速扩张及跳跃式发展奠定了基础. 

2,183 
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按地区划分销售量 
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（百万立方米） 



14 

按终端用户划分销售量 

居民用户

1.16亿立方米

9%

工业用户

7.20亿

57%

商业用户

1.61亿立方米

12%

CNG加气站

2.76亿立方米

22%

居民用户 工业用户 商业用户 CNG加气站
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3. 财务摘要 
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截至12月31日 
2009 

(百万港元) 
2010 

(百万港元) 
变化率 

收入 1,721 2,626 +52.6% 

毛利润 408 578 +41.7 % 

运营利润 322 459 +42.5% 

税前利润 305 439 +43.9% 

年内溢利 253 354 +39.9% 

本公司股东所占溢利 132.1 164.6 +24.6% 

毛利率 23.7% 22.0% -1.7% 

净利率 14.7% 13.5% -1.2% 

每股溢利（摊薄后）（港元分） 2.96 3.13 +5.7% 

财务摘要 
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财务摘要（续） 

收入 毛利润 
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净利润 本公司股东应占溢利 

资料来源： 公司年报 
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2010年各业务部门均实现稳健增长 

收入（按部门） 业绩（按部门 ） 

1,506

215
268
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+24.7% 
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+45.4% 

2,358 
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资本结构，现金流与运营管理 

2009 
(百万港元) 

2010 
(百万港元) 

变化率 

资产负债表 

总资产 3,364 4,466 +33% 

净资产 2,223 3,252 +46% 

总负债 1,142 1,214 6% 

现金 1,070 1,246 16% 

现金流 

运营现金流 539 162 -70% 

投资现金流 (248) (504) +103% 

融资现金流 49 445 +808% 

净增加/(减少)现金 339 176 n/a 
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4. 发展战略 
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发展战略 

市场展望 

与战略 

拓展城市管道 

天然气业务 

 中国城市燃气市场虽然面临中国经济形势复杂多变，同业竞争愈演愈烈，金融风暴的阴霾尚未完全散

去等因素，但本集团凭借优秀的经营管理团队、拥有的天然气资源优势和与合作伙伴及各地方政府的

友好合作关系，利用中国政府提倡节能减排，大力发展城市化及中国经济持续稳定发展的大好机遇， 

我们有信心使本集团保持快速稳定发展 

 利用集团现有的资源和布署，预计2011、2012两年销气量及收入均可按年增长约30%以上 

 同时，本集团将强化项目管理及加大收购合并的力度，努力探索并开展与现有业务相关的上下游项目 

 随着西气东输二线及中缅线的陆续投产，进口LNG亦会在未来数年逐步进入中国，未来几年天然气资

源供应量将有巨大增长 

 中国的国家政策倡导节能减排及大力推动清洁能源，天然气的销售前景非常乐观 

 以本集团现有的西部区域、长江三角洲区域、珠江三角洲区域、黄河三角州区域、湘赣区域五大区域

为基础，在二零零九年销售约13亿立方米的天然气基础上，按本集团的规划，三年翻两翻，六年翻

三翻，即意味着于二零一六年以后，本集团的年销气量将超过80亿立方米 

巩固和发展 

LNG、CNG 

业 务 

 加强管理，挖掘潜力，稳定气源保障本集团现有LNG、CNG业务的持续稳定发展 

 根据市场需要，不断加大相关物流运输业务 
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发展战略（续） 

天然气 

支线建设 

建设煤层气 

利用项目 

 本集团现已建成两条分别在青海省及湖南省的支线 

 于2010年，本集团将陆续建成三条分别位于江苏省的泰州-姜堰-戴南支线（全长约90公里），江苏

省的南通如皋-海安支线（全长约45公里）及江西省的安义-南昌支线（全长约45公里） 

 支线建设除了可以带来稳定的管输收入外，管理也相对简便，而且更可为本集团带动下游沿线的项

目开发 

 根据与中石油煤层气所签协议，为了销售及运输煤层气，本集团计划将建设两座液化能力为每天各

100万立方米的LNG工厂 

 在LNG工厂兴建期间，将利用配送CNG方式将两个区块的零散井所产煤层气销售予周边地区 

开展LPG的 

下游销售业务 

 根据本集团与昆仑燃气达成的协议，昆仑燃气将为本集团提供价格优惠的LPG资源 

 目前LPG还是国内燃气的主要气源，市场占有率在60%以上，尤其在没有管道天然气的城市和广大

农村地区 

 在当前国内天然气资源严重缺乏的形式之下，LPG将成为本集团的补充气源，不仅可为终端客户提

供更多的选择，也为我们市场开发带来新的机遇 
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This document is for information purpose only, based on information provided by the Company and does not 
constitute an offer, solicitation, term, representation or warranty with respect to the purchase or sale of any security. 
Neither this document nor anything contained in it shall form the basis of, or be relied upon in connection with, any 
contract or commitment whatsoever. 

Neither the Company nor any person connected with it accepts any liability whatsoever for any loss howsoever 
arising from any use of this document or its contents or otherwise arising in connection therewith. This document 
has not been approved or disapproved by the Company or any of its directors, officers, employees or shareholders, 
and neither the Company nor any of such persons shall be in any way responsible for the contents hereof. Any 
opinion, estimate or projection herein constitutes a judgment as of the date of this document, and there can be no 
assurance that future results or events will be consistent with any such opinion, estimate or projection, The 
information in this document is subject to change without notice, its accuracy is not verified or guaranteed, it may 
be incomplete or condensed and it may not contain all material information concerning the Company. 
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